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HANZA ökar produktbolags tillväxt och lönsamhet genom att effektivisera deras leverantörs-
kedjor. Bland annat betyder det att vi hjälper våra kunder att flytta produktion och att vi erbjuder 
marknadsnära tillverkning i våra kluster. Vår affärsmodell skapar på så sätt ett högt kundvärde, 
vilket möjliggör en god rörelsemarginal även för HANZA. Våra mogna tillverkningskluster 
uppnår tvåsiffriga rörelsemarginaler, medan de kluster som är under utveckling presterar lägre 
marginaler. Under en utvecklingsfas kan även negativa marginaler förekomma.  
 
Under kvartal två uppvisade cirka 70 % av HANZA en rörelsemarginal runt 10 %, vilket 
resulterade i en koncernmarginal om 6,4 %. Bibehållna finansiella kostnader under 
expansionen gör att nettoresultatet förbättras betydligt; vinst per aktie uppgick till 0,73 SEK i 
kvartal två och ackumulerat till 1,00 SEK för det första halvåret. 
 
Vissa branscher har inte återhämtat sig efter pandemin. Försäljningen till koncernen största 
kund, verksam inom textilbranschen, är fortsatt låg och understeg till och med motsvarande 
kvartal 2020, då nedgången började. Sammantaget ser vi en organisk tillväxt om drygt 10 %.  
 
Rörelsekapitalet påverkas negativt av den globala bristen av material och komponenter. Dock 
uppvisar vi under kvartalet ett fortsatt positivt kassaflöde, cirka 20 MSEK.  
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Beskrivning av intäkter från kontrakt med kunder 



 

• 

• 

• 

MSEK 
 

MSEK 



 

 

MSEK 

 

 
 



 

 



 

 



 

 

    
      

      

     

    
   

   
   

   

   

   

   

   

   
   

   

      

  
  
  

  
      

     

     

    

     

   

 

  2021-03-19 
   

   

 



 

 

 

 

 

     



 

 



 

→ 

 



 

 


